Lista de Verificacion para Compradores
Primerizos

Del Ofrecimiento hasta el Cierre

Esta lista de verificacion te guia a través de los pasos clave desde hacer una oferta hasta el
dia del cierre. No tienes que hacer todo solo o sola. Estoy aqui para guiarte en cada paso y
responder tus preguntas en el camino.

FASE 1: Haciendo tu Oferta

Revisa propiedades comparables para asegurar que el precio sea justo
Obtén pre-aprobacion de tu prestamista (o verifica la aprobacion actual)
Decide en tu cantidad de oferta y contingencias

Elige tus términos de financiamiento (FHA, convencional, VA, etc.)

Prepara tu depdsito de dinero serio (tipicamente 1-3% del precio de compra)
Selecciona tu fecha de cierre

Presenta tu oferta a través de tu agente

FASE 2: Oferta Aceptada

Entrega tu depdsito de dinero serio al tercero

Ordena una inspeccion de la vivienda (programa dentro de 7-10 dias)
Programa la tasacién (el prestamista arregla esto)

Comienza la busqueda de titulo

Notifica a tu compafiia de seguros de propietario

Solicita revelaciones del vendedor

FASE 3: Debida Diligencia (Inspeccion y Tasacién)

Asiste a la inspeccion de la vivienda

Revisa el informe de inspeccion con tu agente

Decide qué reparaciones solicitar (si es que hay)

Negocia con el vendedor sobre las solicitudes de reparacion
Monitorea el proceso de tasacion con tu prestamista

Verifica que el valor de tasacién cumpla con el precio de compra

FASE 4: Pasos Finales Antes del Cierre

Completa la aprobacion final del préstamo

Obtén la estimacion final del préstamo de tu prestamista (3 dias antes del cierre)
Revisa el documento de divulgacion de cierre

Realiza una caminata final por la propiedad

Confirma los costos de cierre y la cantidad de enganche

Arregla los fondos para el cierre (cheque de caja o transferencia bancaria)



m Junta la identificacion requerida y documentos para la reunion de cierre

Preguntas? Comunicate conmigo en cualquier momento. Estoy aqui para hacer este proceso
claro y sin estrés.



